Методы экономи​ческой теории

Выделяют общие мировоззренческие, общие научные и частные методы исследования.

Общим мировоззренческим методом является материалистическая диалектика — единый для всех наук метод. Диалектический метод, во-первых, исходит из того, что в природе и обществе все явления и отношения не являются раз и навсегда данными, вечно и неизменно существующими — они находятся в процессе развития и изменения. Применительно к экономической теории это означает, законы, процессы и явления не как не незастывшие, неподвижные, вечные, а как изменяющиеся, развивающиеся. В-третьих, диалектический метод исходит из того, что движущая сила развития есть единство и борьба противоположностей, Общенаучные методы включают в себя прежде всего метод научной абстракции. Он состоит в выделении наиболее существенных сторон изучаемого явления и отвлечении от всего второстепенного, случайного.К общенаучным методам относятся анализ и синтез.Принято различать позитивный и нормативный анализ.

Позитивный анализ исследует взаимосвязи экономических явлений как они есть, например рост цены на товар ведет к уменьшению спроса на него. - Нормативный подход основан на исследовании того, как должно быть. Здесь выносятся оценки — справедливо или несправедливо, плохо или хорошо, допустимо или недопустимо

Экономическая теория и политическая эконо​мия их предмет,структура,функции.

Экономическая теория в течение ряда столетий (XVII—XIX вв.) развивалась как политическая экономия. Термин "политическая экономия" впервые ввел в оборот французский экономист А.Монкретьен. К.Маркс закрепил его употребление. Экономическая теория по своему содержанию шире политической экономии. Политическая экономия изучает производственные отношения в их историческом развитии, экономическая теория — хозяйственные отношения и механизм их функционирования. Предмет: экономическая теория есть наука об использовании людьми редких и ограниченных производительных ресурсов для производства различных товаров и распределения их между членами общества в целях потребления;

экономическая теория есть наука о повседневной деловой жизнедеятельности людей, извлечении ими средств к существованию и их использовании;

экономическая теория есть наука о том, как человечество справляется со своими задачами в области потребления и производства;

экономическая теория есть наука о богатстве. Структура: Микроэкономика (от гр. микро — маленький) объясняет, как и почему принимаются экономические решения на низшем уровне, каким образом фирмы планируют численность рабочих, как потребители принимают решения о покупке товара и как на его выбор влияют изменения цен и доходов потребителей. Макроэкономика рассматривает экономические процессы на уровне национальной экономики. Она изучает в агрегированном, совокупном виде такие величины, как национальный объем производства, валовой национальный продукт, валовой внутренний продукт, национальный доход Интерэкономика (мировая экономика) рассматривает экономические отношения в мировом сообществе. Она изучает объективные предпосылки развития связей в мировом сообществе, процессы международной экономической интеграции. Важнейшими категориями здесь являются экспорт и импорт, торговый и платежный баланс, тарифы, квоты, валютные курс. Функции: Теоретическая функция состоит в том, что экономическая теория не ограничивается простой констатацией фактов, она выясняет суть процессов и явлений, раскрывает законы, управляющие хозяйственными процессами.

Практическая функция экономической теории позволяет анализировать накопившиеся проблемы и формулировать выводы для правильного решения задач, стоящих перед обществом.

Методологическая функция заключается в том, что экономическая теория выступает в качестве теоретического фундамента для конкретных отраслевых наук. В системе экономических наук она выступает фундаментальной методологической наукой. Критическая функция экономической теории состоит в том, что явления рассматриваются критически, выявляются преимущества, достоинства явлений, целесообразность их использования.

Познавательная функция является общей для всех наук. Применительно к экономической теории есть лишь одна особенность: проведение экспериментов здесь ограничено и слишком дорогостояще. Что касается использования методов математического моделирования, то они пока еще далеки от совершенства

Основные направления экономической теории. В основу неоклассического направления положен принцип невмешательства государства в экономику. Сторонники этого направления считают, что рыночный механизм способен сам регулировать экономику, устанавливать равновесие между предложением и спросом, между производством и потреблением. Вмешательство государства может вызывать нарушение равновесия, снижение экономической эффективности. Поэтому неоклассики выступают за свободу частного предпринимательства. Неокейнсианство базируется на идеях известного аяг-лийского экономиста Дж.Кейнса о необходимости воздей ствия государства на экономические процессы В последние годы экономисты все больше приходят к выводу о необходимости сочетания государственного регулирования и свободного стимулирования производства. Была выдвинута концепция неоклассического синтеза. Суть этой концепции состоит в сочетании государственного и рыночцого регулирования экономики. Неолиберализм — саморегулирования, свободного от излишней регламентации. Государство должно обеспечить условия для конкуренции и осуществлять контроль там, где эти условия отсутствуют.

Понятие экономической системы,свойства

Одни экономисты определяют экономическую систему как сообщность людей (социум), объединенных общим экономическим интересом, другие считают ее совокупнос​тью экономических отношений. Третьи под экономической системой понимают общие закономерности деятельности и развития человека как индивида и члена общества. Наиболее правильным представляется определение экономической системы как единства человека и общественного производства. Характеристика экономической системы как способа производства — единства и взаимодействия двух составляющих: производительных сил, находящихся на определенном уровне развития, и соответствующего им типа производственных отношений.Закон соответствия производственных от​ношений характеру и уровню развития производительных сил лежит в основе эволюции способов производства. Выделяют пять общественно-экономических формаций; первобытнообщинную, рабовладельческую, феодальную, капиталистическую и коммунистическую. Именно от того, какие средства труда используются для производства, различают экономические формации.

В основе технологического способа производства лежит техника, в развитии которой выделяют три основных этапа:инструментализацию, механизацию, автоматизацию.

Первый этап основан на примитивных орудиях труда, связанных только с ручным трудом. Технологический способ этого этапа производства развития техники условно можно назвать инструментально-ручным.

Второй этап можно условно назвать машинным,механизированным.
Третий этап —автоматизированный технологический способ производства.Современный этап развития науки и техники можно назвать также преимущественно автоматизированным.

Структура экономической системы

Основными элементами экономической системы являются социально-экономические отношения, базирующиеся на сложившихся в каждой экономической системе формах собст​венности на ресурсы и результаты хозяйственной деятельности; организационные формы хозяйственной деятельности; хозяйственный механизм; конкретные экономические связи между хозяйственными субъектами. На первом этапе существовали естественные производительные силы, которые сводятся к природе самого человека и силам окружающей его природы. Второй этап — подчинение естественных производительных сил общественным— утвердил человека в качестве главной производитель​ной силы. На третьем этапе — всеобщих производительных сил, когда господство человека над природой осуществляется с помощью науки. Человек также является конечной целью производства. Общественный продукт, пройдя через распределение и обмен, завершает свой путь в потреблении. Без потребления любое производство бессмысленно. Удовлетворение человеческих потребностей — всеобщее назначение производства. В этом смысле человек — конечная цель любого производства. Утверждение потребности в труде является главной формой самовыражения человеческой личности. Необходимым условием его роста выступает превращение работника в хозяина производства. Благоприятная обстановка для этого создается в условиях перехода к рыночной экономике. В структуре экономической системы выделяют и такой важный элемент, как общественное производство, состоящее из сфер и фаз. Его сферами являются материальное. духовное и социальное производство,а также производст​во общественного человека. Общественное производство имеет четыре фазы: непо​средственное производство, распределение, обмен и потребление.

Классификация экономических систем:типы и модели

Марксистская концепция типа экономической системы исходит из того, что общество в своем развитии проходит пять общественно-экономических формаций: первобытнообщинную, рабовладельческую, феодальную, капиталистическую, коммунистическую. Американские экономисты К.Р.,.Макконнелл и С.Л.Брю выделяют четыре модели экономических систем: чистый кащггализм, командная экономика, смешан​ные системы, традиционная экономика. Чистый капитализм, или капитализм эпохи свободной конкуренции, характеризуется частной собственностью на ресурсы и использованием системы рынков и цен для координации экономической деятельности и управления ею. В такой системе поведение каждого ее участника мотивируется его личными интересами. Роль правительства ограничивается защитой частной собственности и установлением правовой структуры, обеспечивающих функционирование свободных рынков. Командная экономика, или коммунизм, характеризуется общественной собственностью практически на все материальные ресурсы. Смешанные системы характеризуются наличием в эко​номике различных форм собственности на средства производства и продукты труда. Здесь встречаются элементы чистого капитализма и командной экономики Традиционная экономика характеризуется наличием традиционных, основанных на обычаях экономических систем. Техника производства, обмен, распределение доходов базируются на освященных временем обычаях. Такая экономика характерна для многих развивающихся стран.

Понятие собственности.Роль и место собственность в экономической системе.

Собственность обусловливает экономический способ соединения работника со средствами производства.Вещь становится собственностью только тогда, когда по ее поводу люди вступают между собой в определенные отношения. Главной характеристикой собственности является не то, что присваивается, а то, кем и как присваивается. Отношения собственности складываются в обществен​ном производстве. Собственность осуществляет свою экономическую функцию только тогда, когда приносит ее субъекту определенную экономическую выгоду в форме прибыли, дохода, ренты, дивидендов и др. Важнейшей чертой собственности является присвоение. Присвоение — это процесс, возникающий только при соединении субъекта присвоения (тот, кто присваивает) с его объектом (то, что присваивается). Пользование представляет собой извлечение из вещей их полезных свойств для удовлетворения тех или иных потребностей. Распоряжение является существенной стороной собственности. Собственность проявляется прежде всего в том, кто распоряжается средствами и продуктами производства. Экономическая теория выделяет субъекты и объекты собственности. К субъектам относят тех физических и юридических лиц, между которыми возникают отношения собственности. Их всех можно объединить в три большие группы: частные лица, коллективы, общество. Объекты —относятся средства производст​ва, предметы потребления, ресурсы, рабочая сила. В соот​ветствии с Законом о собственности объектами собственности являются земля, ее недра, воды, воздушное пространство, здания, сооружения, оборудование, растительный и живот​ный мир.

Типы и формы собственности Разгосударствление и приватизация собственности

Различают два типа собственности: частную и общественную. Частная собст​венность — это такой тип собственности, когда исключи​тельное право на владение, распоряжение и пользование объектом собственности и получение дохода имеет частное лицо. Характерный признак частной собственности — передача имущества по наследству. Общественная собственность означает совместное присвоение средств и результатов производства. Она вклю​чает две формы. Арендная собственность возникает в результате арен​ды трудовым коллективом имущества государственного предприятия собственности: коллективную и государст​венную. Коллективная собственность — такая собствен​ность, при которой права собственника на имущество осуществляет коллектив людей. Народная собственность образуется в результате перехода всего имущества государственного предприятия в руки трудового коллектива или выкупа арендованного имущества. Кооперативная собственность — общее достояние всех членов кооператива, объединивших свои средства и труд для осуществления совместной деятельности. Акционерная собственность — наиболее распространен​ная в рыночной экономике разновидность коллективной собственности. Образуется в результате выпуска акций и их продажи членам-учредителям или всем желающим. Собственность общественных объединений и религи​озных организаций создается за счет собственных средств, пожертвований граждан или организаций или путем пере​дачи государством своего имущества. Государственная собственность является достоянием всех людей данной страны. Под разгосударст​влением понимается передача от государства юридичес​ким и физическим лицам частично или полностью функ​ций прямого хозяйственного управления. Разгосударствление включает в себя следующие основные направления: сокращение доли госсектора в экономике на основе приватизации государственных и муниципальных предприятий; уменьшение доли национального продукта, перераспределяемого через госбюджет.Смена собственника путем продажи или безвозмездной передачи объектов государственной собственности другим экономическим субъектам называется приватизацией.. В результате приватизации государство полностью или частично утрачивает права владения, распоряжения и пользования государственной собственностью, а государственные органы утрачивают права управления ею. Смена собственника путем продажи или безвозмездной передачи объектов государственной собственности другим экономическим субъектам называется приватизацией. В западной экономической тео​рии термин "приватизация" определяется как переход к частнокапиталистическому хозяйствованию. В результате приватизации государство полностью или частично утрачивает права владения, распоряжения и пользования государственной собственностью, а государственные органы утрачивают права управления ею.. Поэтому сочетаются платная и бесплатная приватизация. Половина стоимости выкупаемого имущества передается населению бесплатно путем наделения их чеками "Жилье" и "Имущество", используемыми соответственно для выкупа жилья или имущества государственных предприятий. Колличество чеков зависит от трудового стажа, возраста, состава семьи.

Производство:его содержание и цели.

Под производством понимается процесс создания благ и оказания полезных прямых и косвенных услуг потребителю. Причем производство идет и при по​треблении производственных ресурсов (благ и услуг). Многие экономисты определяют производство как це​лесообразную деятельность людей, направленную на удов​летворение их потребностей. Удовлетворение человеческих потребностей является целью любого производства. Цели могут взаимно до​полнять друг друга, быть средством достижения одна другой, а могут и взаимно исключать друг друга или вступать в противоречие. Поэтому общество должно разработать систе​му приоритетов в реализации определяемых целей.

Потребности и экономические блага.

Потребность — это объективное состояние человека, выражающее противоречие между имею​щимся и необходимым и побуждающее его к действию. экономические потребности под​разделяются на абсолютные, перспективные, выражающие потребительскую силу общества (максимальный объем ос​военных производством благ, который мог бы быть потреб​лен обществом, если бы был в наличии); действительные, необходимые, которые могут быть удовлетворены при достигнутом уровне развития производства, оптимальном ходе воспроизводства; подлежащие удовлетворению, кото​рые могут быть удовлетворены при фактическом состоянии воспроизводства с учетом отклонений от оптимума; факти​чески удовлетворяемые потребности. В зависимости от роли в воспроизводстве рабочей силы различают:

Первичные потребности — это потребности в еде, питье, одежде.  Вторичные потребности связаны преимущественно с духовной, интеллектуальной деятельностью человека.

Факторы  производства и их характеристика

Согласно марксистской концепции производство характеризуется взаимо ляемои в процессе труда, предметов труда и средств труда. При этом рабочая сила рассматривается как совокупность физических и интеллектуальных возможностей человека. Предметы труда — это все то, на что направ​лен труд человека. Предметы труда — это все то, на что направ​лен труд человека. Ресурсы подразделяются на материальные и людские. . При этом тдуд рассматривается как любая физическая или интеллектуальная деятельность чело​века в целях получения благ или оказания услуг. Капитал как фактор производства выступает в виде совокупности благ и является результатом прошлой трудовой деятельности. Ресурсы подразделяются на воспроизводимые и невоспроизводимые. Предпринимательский фактор — это особый вид люд​ских ресурсов, представленный деятельностью по коорди​нации и комбинированию всех других ресурсов. Он про​является в умении наиболее рационально осуществлять производственную и коммерческую деятельность. Наука как фактор производства представляет собой сферу человеческой деятельности. Особенности науки заключаются в том, что она: 1) превращается в дополнительный элемент про​изводительных сил, выступает участником производства;

2) оказывает воздействие на уровень эффективности производства; 3) влияет на процесс подготовки высококвали​фицированной рабочей силы; 4) определяет уровень технологии и организации производства и 5) превращается 

в  непосредственную производительную силу.

Производственные возможности экономики и их границы.

Общество стремится использовать свои редкие ресурсы эффективно, т.е. оно желает получить максимальное количество полезных товаров и услуг, произведенных из ограниченного числа ресурсов. Чтобы этого добиться, оно должно обеспечить и полную занятость населения, и полный объем производства. Под полной занятостью следует понимать использование всех ресурсов труда, а под полным объемом производства понимается эффективное распределение ресурсов, обеспечивающее наибольший выход продукции. . Получим кривую производственных возможностей, каждая точка на которой — это максимальный объем производства двух продуктов (рис)

отложив по вертикали данные о производстве товара А, а по горизонтали — товара Б. Все сочетания на кривой двух продуктов отвечают их максимальным количествам, которые могут быть получены в результате эффективного использования имеющихся ре​сурсов. На основе приведенных данных можно сказать, что большее количество товара Б можно произвести только в том случае, если уменьшить производство других продук​тов, от которых следует отказаться или которыми нужно пожертвовать, чтобы получить какое-то количество любого данного продукта, называемое вмененными издержками производства этого продукта В нашем примере количе​ство продукта А (средства производства), от которого придется отказаться, чтобы получить дополнительную еди​ницу продукта Б (предметы потребления), и есть вменен​ные, или альтернативные, издержки. Это явление полу​чило название закона возрастающих вмененных издержек.
Графически закон возрастающих вмененных издержек находит отражение в форме кривой производственных воз​можностей и имеет вогнутую форму кривой, отклоняющейся от точки координат. Экономический смысл данного закона состоит в том, что экономические ресурсы непригодны для полного их использования в производстве альтернативных продуктов. Это — отсутствие совершенной эластичности, или взаимозаменяемости, ресурсов. Первоначально при переходе от альтернативы А к Б еще существует возможность выбрать такие ресурсы, производительность которых в производстве предметов потребления выше по сравнению с их производительностью в изготовлении средств производства. Однако по мере дальнейшего передвижения в сторону альтернативы Д таких ресурсов становится все меньше, требуется уже использовать и те ресурсы, производительность которых в производстве средств производства выше, чем в производстве предметов потребления.

Ограниченность совокупных ресурсов, с помощью которых осуществляется процесс производства различных товаров, вынуждает делать выбор между относительно редкими ресурсами- Поэтому необходимо принимать решение о том, какие товары и услуги производить, како0 количество их необходимо обществу и от производства каких товаров и услуг следует отказаться.

Эффективность производства: экономический и социальный аспекты.

Эффективность общественного производства — это соотношение конечного результата производства — про​дукта и затрат совокупного труда на его получение. Иными словами, критерием эффективности общественного произ​водства является достижение наивысших результатов с наименьшими затратами.

В национальной экономике эффективность общественного производства измеряется размером национального дохода, а по отдельным регионам, отраслям, объединениям и предприятиям — величиной чистой продукции, отнесенных к соответствующим затратам общественного труда, а также темпами роста этих показателей. Эффективность выражается в экономии важнейших ресурсов, участвующих в производстве.

Экономический эффект- характеризуется величиной достигнутой экономии материальных, трудовых, денежных и других ресурсов; экономией време​ни, снижением трудоемкости; ускорением оборачиваемости средств;улучшением качества, надежности, долговечности; ростом объема производства продукции. Экономическая эффективность —это достижение наи​больших результатов при наименьших затратах, или снижение совокупных затрат на единицу продукции. Социальная эффективность — это соответствие ре​зультатов хозяйственной деятельности социальным целям общества. Она выражает степень удовлетворения всей совокупности потребностей за счет создаваемого продукта и связана с уровнем жизни населения, содержанием и условиями труда, состоянием среды обитания человека, масштабами свободного времени. Рост качества продукции — важнейший по​казатель эффективности производства. Производительность труда- величина времени, затрачиваемого на единицу продукции. Фондоотдача характе​ризует эффективность использования основных и произ​водственных фондов и измеряется количеством продук​ции, приходящейся на данную величину основных фон​дов. Материалоемкоспь — один из важных показателей эффективности использования материальных ресурсов — сырья, материалов, топлива, энергии и т.д. Она определяется отношением стоимости материальных затрат к величине произведенной продук​ции. Прибыль в рыночных условиях — главная цель предпринимательства и критерий эффективности произ​водства. Показателем эффективности здесь выступает норма прибыли как отношение полученной прибыли к затратам на производство. Рентабельность характеризует результативность использования средств производства и трудовых ресурсов. Она определяется как отношение полученной предприятием прибыли к сумме основных и оборотных фондов.

 Причины и условия возникновения товарного производства, типы товарного производства.

Это такая организация общественного хозяйства, при которой продукты производятся отдельными, обособленными про​изводителями, и каждый специализируется на выработке одного продукта. В силу этого для удовлетворения обще​ственных потребностей необходима купля-продажа про​дуктов, становящихся товарами на рынке. производство продуктов для продажи, а не для собственного потребления; обмен товарами; эквивалентность обмена. производство продуктов для продажи, а не для собственного потребления; обмен товарами; эквивалентность обмена. производство продуктов для продажи, а не для собственного потребления; обмен товарами; эквивалентность обмена. производство продуктов для продажи, а не для собственного потребления; обмен товарами; эквивалентность обмена. производство продуктов для продажи, а не для собственного потребления; обмен товарами; эквивалентность обмена. Различия между ними состоят в том, что при простом товарном производстве средства производства принадлежат самим производителям, при капиталистичес​ком —находятся в собственности предпринимателя; первое основано на личном труде, второе — на наемном; при первом продукт принадлежит производителю, при втором — предпринимателю.

Товар и его свойства. Величина стоимости товара.

Товар есть продукт труда, предназначенный для обмена путем купли-продажи Товар есть продукт труда, предназначенный для обмена путем купли-продажи. отребительная стоимость — это совокупность полез​ных свойств товара, благодаря чему он обладает способнос​тью удовлетворять какую-либо потребность общества или отдельного человека. Ее характерные черты: она выступает как общественно полезная потребительная стоимость (за исключением некоторых товаров, например табака, спирт​ных напитков, наркотиков и др.); выражает сущностную взаимосвязь между производством материальных благ и их потреблением. отребительная стоимость — это совокупность полез​ных свойств товара, благодаря чему он обладает способнос​тью удовлетворять какую-либо потребность общества или отдельного человека. Ее характерные черты: она выступает как общественно полезная потребительная стоимость (за исключением некоторых товаров, например табака, спирт​ных напитков, наркотиков и др.); выражает сущностную взаимосвязь между производством материальных благ и их потреблением.

Потребительную стоимость создает конкретный труд. Потребительную стоимость создает конкретный труд. Рабочее время, которое затрачивается на производство това​ров отдельным товаропроизводителем, называется индивидуальным рабочим временем. Величина стоимости товара определяется не индивиду​альными, а общественно необходимыми затратами труда, общественно необходимым рабочим временем. Общественно необходимое рабочее время есть то рабочее время, которое требуется для изготовления какой-либо потребительной сто​имости при наличных общественно нормальных условиях производства и при среднем в данном обществе уровне умелости и интенсивности труда. Производительность труда — это его эффективность, плодотворность. Измеряется она количеством потребительных стоимостей, производимых в единицу времени или величиной времени, затрачиваемого на единицу производимой продукции. Чем больше потребитель​ных стоимостей производится в единицу времени, тем выше производительность труда, и наоборот. производительность труда, и наоборот.

Повышение производительности труда приводит к уменьшению рабочего времени, необходимого для произ​водства товара, и, следовательно, к снижению величины его стоимости. Величина стоимости товара изменяется в зависимости от интенсивности труда. Под интенсивностью труда по​нимаются затраты рабочей силы в единицу времени. Рост интенсивности труда означает увеличение затрат труда в течение одного и того же промежутка времени. Более интенсивный труд воплощается в большем количестве про​дуктов и создает большую по величине стоимость в единицу времени. Величина стоимости товара изменяется в зависимости от интенсивности труда. Под интенсивностью труда по​нимаются затраты рабочей силы в единицу времени. Рост интенсивности труда означает увеличение затрат труда в течение одного и того же промежутка времени. Более интенсивный труд воплощается в большем количестве про​дуктов и создает большую по величине стоимость в единицу времени. На величину стоимости товара оказывает влияние и степень сложности труда.

Закон  стоимости и его функции.

Закон стоимости — это закон товарного производства, по которому производство и обмен товаров осуществляются в соответствии со стоимостью, общественно необходимыми затратами труда. Он требует сведения индивидуального рабочего времени к общественно необходимому, индивидуальной стоимости —к общественнойЗакон стоимости — это закон товарного производства, по которому производство и обмен товаров осуществляются в соответствии со стоимостью, общественно необходимыми затратами труда. Он требует сведения индивидуального рабочего времени к общественно необходимому.Закон стоимости стимулирует тех производителей, которые создают продукты в соответствии с общественными потребностями и достигают более высокой производительности труда. Все они находятся под экономическим давлением и вынуждены осуществлять постоянный поиск резервов экономии затрат труда, учитывать запросы рынка. В реальной жизни в процессе установления рыночных цен учиты​ваются и другие условия: спрос и предложение, соотноше​ние цен на одноименные товары. Закон стоимости выполняет следующие функции. Первая функция — осуществление учета общественного труда через формирование общественно необходимых затрат труда.

Вторая функция состоит в том, что через механизм колебаний рыночных цен вокруг стоимости происходят перелив и перемещение факторов производства из одних отраслей национальной экономики в другие, регулируется соотношение между выпуском различных товаров, осу​ществляется распределение и перераспределение общественного продукта между регионами, предприятиями.

Третья функция — стимулирующая. Закон стоимости стимулирует снижение производственных затрат. Если инди​видуальные затраты труда превышают общественно необхо​димые, то для того, чтобы не разориться, товаропроизводи​тель обязан снижать величину этих затрат. Четвертая функция закона стоимости заключается в том, что на его основе происходит дифференциация това​ропроизводителей. Индивидуальные затраты труда у това​ропроизводителей неодинаковы. При продаже товаров то​варопроизводители, у которых они ниже общественно не​обходимых, окажутся в выгодном положении — получат дополнительный доход. И наоборот, те из них, у кого индивидуальные затраты выше общественно необходимых и они не в состоянии возместить свои затраты труда, несут убытки, нередко подвержены банкротству, разоряются.

Четвертая функция закона стоимости заключается в том, что на его основе происходит дифференциация това​ропроизводителей. Индивидуальные затраты труда у това​ропроизводителей неодинаковы. При продаже товаров то​варопроизводители, у которых они ниже общественно не​обходимых, окажутся в выгодном положении — получат дополнительный доход. И наоборот, те из них, у кого индивидуальные затраты выше общественно необходимых и они не в состоянии возместить свои затраты труда, несут убытки, нередко подвержены банкротству, разоряются.

Сущность и функции денег,денежное обращение и его закон.Теории денег.
Деньги — особый товар, выполняющий роль всеобщего эквивалента. Они выражают затраты общественного труда, воплощенного в товаре, и на этой основе обеспечивают их обмениваемость. Как и все товары, деньги обладают стои​мостью и потребительной стоимостью. Стоимость золота заключается в том, что на его добычу затрачено большое количество общественно необходимого труда. Деньги — это абсолютно ликвидное средство обмена, т.е. товар, имеющий наибольшую способность к сбыту. Исходной функцией денег является функция меры стоимости. Весовое количество золота, принятое в той или иной стране за денежную единицу, называется масштабом цен. При реализации товара деньги выполняют функцию средства обращения. В отличие от непосредственного товарообмена (Т — Т) обмен товаров, совершающийся с помощью денег, называется товарным обращением. Фор​мула товарного обращения Т — Д — Т состоит из двух актов: Т — Д — продажа и Д — Т — купля. При формуле Т — Т товар непосредственно обменивается на другой. Деньги выполняют также функцию средства образования сокровищ, или средства накопления. В функции средства платежа деньги выступают в тех случаях, когда товары продаются в кредит, т.е. в долг. Неодинаковая продолжительность периода производства и обращения товаров, сезонный характер производства и сбыта ряда товаров обусловливают необходимость их от​чуждения с отсрочкой платежа. В момент погашения долга деньги выступают как средство платежа. . Закон денежного обращения гласит: колличест-во денег, необходимых для обеспечения товарного обраще​ния, равно сумме цен товаров, подлежащих реализации, минус сумма цен товаров, проданных в кредит, плюс платежи, по которым наступил срок уплаты, минус сумма взаимопогашающихся платежей, и все это деленное на число оборотов одноименных денежных единиц.: Д - ( Р - К + П - ВП ) : Со,

где Д — количество денежных единиц, необходимых для обращения; Р, К, П — суммы цен реализуемых товаров, товаров, проданных в кредит, товаров, по которым наступили сроки платежей соответственно; ВП — сумма взаимопогашенных платежей; Со— скорость оборота одноимен​ных денежных единиц. Так, уравне​ние обмена, или "уравнение Фишера" (по имени автора), — это произведение величины денежной массы М, находящейся в обращении, на среднюю скорость обращения денежной единицы V равно произведению уровня цен Р на реальный объем национального продукта Q, т.е.

М*V=Р*Q. Существуют различные теории денег. Одна из них —металлистическая. Эта теория отождест​вляет деньги с благородными металлами. По мнению ее сторонников, золото и серебро являются деньгами по своей природе, в силу своих естественных свойств. Номиналистическая теория считает деньги знаками стоимости, условными счетными единицами. Количественная теория денег сводится к тому, что величина стоимости денег находится в обратной зависимос​ти от их количества, т.е. чем больше денег, тем меньше их стоимость.

Рынок и его функции.Признаки свободного рынка.

рынок — это совокупность экономических отношений производства и обмена товаров при помощи денег;

рынок — это обмен, организованный по законам товар​ного производства и обращения;

рынок — система отношений по поводу обмена резуль​татами производства и услугами, принимающими форму товара. Важнейшим условием возникновения рынка является общественное разделение труда. Разделение труда — совокупность всех существующих в данный момент видов трудовой деятельности. Обычно выделяют три вида разделения труда: внутри предприятия (единичное); между предприятиями (частичное); в масшта​бах общества (общественное, т.е. разделение труда по отрас​лям и сферам экономики). Посредством разделения труда достигается обмен деятельностью, в результате чего работник одного вида конкретного труда получает возможность пользоваться продуктами другого . Самая важная функция рынка — регулирующая. В рыночном регулировании большое значение имеет соотношение спроса и предложения, влияющее на цены. Растет цена — сигнал к расширению производства, падает — сигнал к сокращению. Рынок выполняет стимулирующую функцию. Посред​ством цен он стимулирует внедрение в производство достижений научно-технического прогресса, снижение затрат на производство продукции и повышение ее качества, расширение ассортимента товаров и услуг. Следующей функцией рынка является информацион​ная. Рынок представляет собой богатый источник информации, знаний, сведений, необходимых хозяйствующим субъектам. Посредническая функция рынка заключается в том, что в нормальной рыночной экономике с достаточно развитой конкуренцией потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика продукции. Рынок выполняет санирующую функцию. Он очищает общественное производство от экономически слабых, нежизнеспособных хозяйственных единиц и, наоборот, по​ощряет развитие эффективных, предприимчивых, перспективных фирм. Через социальную функцию рынок дифференцирует производителей. Он предоставляет государству лучшие возможности для достижения социальной справедливости.

 Конкуренция (от лат.— это соперничество между участниками рыночного хозяйства за лучшие условия производства, купли и продажи товаров. Активизируется влияние государ​ства на рынок. В силу этого возникает несовершенная конкуренция. В отличие от совершенной она ограничена влиянием монополий и государства. Совершенная конкуренция — это соперничество много​численных производителей, создающих примерно одина​ковые объемы идентичной продукции. Для нее характерны следующие черты:

наличие большого числа фирм, производящих один и тот же вид товара. Фирма должна быть относительно небольших размеров и объем производимой продукции должен быть незначителен;

возможность свободного доступа товаропроизводите​лей к различным производственным секретам;

однородность продукции, производимой различными предприятиями в рамках одного производственного секто​ра, состоящего из множества фирм;

хорошее знание рынка покупателями и продавцами. Все субъекты купли-продажи должны знать цены на рынке, спрос и предложение на товары.

Основные элементы рынка: спрос,предложение,цена ,конкуренция.

Спрос — это форма выражения потребности, представленной на рынке и обеспеченной соответствующими денежными средствами. Объем спроса, или количество товаров, на которое предъяв​лен спрос, определяется множеством факторов. Таковыми могут быть цена товара или услуги, доходы потребителей, вкусы, ожидания и др. Одним из важнейших факторов, определяющих величину спроса Q,, является цена товара или услуги Р. . Предложение — это количество товаров или услуг, которое предложено для реализации на рынке (или может быть немедленно доставлено) в определенный промежуток времени. Объем предложения определяется общей суммой предложений товаров, продаваемых на рынке. Рыночный спрос и рыночное предложение взаимосвязаны. Хотя интересы продавцов и покупателей на рынке прямо противоположны, тем не менее устанавливается некая рав​новесная цена, удовлетворяющая обе стороны. Каким об​разом устанавливается такая цена? Рассмотрим данное положение на графическом примере

Точка Е на рис. 5.3 есть точка пересечения кривых спроса и предложения. Она показывает, что только при таком соотношении цены и объема реализуемой продукции продав​цы и покупатели хотят продавать и покупать одинаковое количество данного товара и по одинаковой цене. Спрос и предложение в такой ситуаций находятся в состоянии равно​весия, поэтому цену Р\ называют ценой равновесия, а объем производства Q\ — равновесным объемом производства. Точка Е на рис. 5.3 есть точка пересечения кривых спроса и предложения. Она показывает, что только при таком соотношении цены и объема реализуемой продукции продавцы и покупатели хотят продавать и покупать одинаковое количество данного товара и по одинаковой цене. Спрос и предложение в такой ситуаций находятся в состоянии равновесия, поэтому цену Р\ называют ценой равновесия, а объем производства Q\ — равновесным объемом производства В точке Е рыночный спрос равен рыночному предло​жению. Производителям невыгодно дальнейшее расширение производства, а значит, и предложения, ибо товар не найдет спроса; покупатели не станут рассчитывать на снижение цены единицы товара, ибо такое снижение про​тиворечит интересам продавцов (производителей). Мгновенное равновесие имеет место тогда, когда при неизменяющемся предложении спрос в силу каких-то при​чин быстро возрастает. Равновесная цена при этом значительно повышается. Краткосрочное равновесие наступает тогда, когда предложение возрастает, но число производителей данного товара не увеличивается. Различают стабильное (устойчивое) и нестабильное (неустойчивое) рыночное равновесие. Первое имеет место тогда, когда нарушенное равновесное состояние восстанавливается опять; второе —когда нарушенное равновесие рынка остается таковым на протяжении длительного пе​риода. . Конкуренция (от лат.  — сталкиваться) — это соперничество между участниками рыночного хозяйства за лучшие усло​вия производства, купли и продажи товаров. Совершенная конкуренция — это соперничество многочисленных производителей, создающих примерно одинаковые объемы идентичной продукции. Совершенная, или свободная, конкуренция в экономи​ке развитых стран была характерна до середины XIX в. Во второй половине XIX в. и начале XX в. появляются крупные предприятия и их объединения, которые охватывают отраслевые рынки. Активизируется влияние государства на рынок. В силу этого возникает несовершенная конкуренция. В отличие от совершенной она ограничена влиянием монополий и государства.

Основные параметры рынка: эластичность спроса и предложения, рыночное равновесие и нарушение его.

Степень изменения величины спроса при изменении цены характеризует эластичность спроса. Различают эластичность спроса по цене и эластичностъ спроса по доходу. . Эластичность спроса по цене определяется как отношение процентного изменения в количестве продукции % (Q, на которую предъявлен спрос, к процентному изменению в цене % ( Р, т.е.

Еd - % ( QD ( % ( Р.
Различают следующие характеристики эластичности спроса по цене.

1. Спрос эластичный, если величина спроса изменяется на больший процент, чем цена.

2. Неэластичный спрос, когда величина спроса изменя​ется на меньший процент, чем цена.

3. Спрос с единичной эластичностью предполагает про​порциональное изменение величины спроса в зависимости от изменения цены, в результате чего общий доход остается неизменным.

4. Совершенно неэластичный спрос, когда величина спроса всегда будет постоянной независимо от изменения цены на единицу товара. Кривая спроса в данном случае имеет вид вертикальной линии.

5. Совершенно эластичный спрос изображается гори​зонтальным положением кривой спроса. Это означает, что, если цена единицы продукции превысит определенную величину, то ни одна единица товара не будет реализована. При цене же, равной данной величине и ниже ее, может быть реализовано бесконечное количество товаров. Дуговая эластичность спроса=(Измен. Об.спроса/ объем спроса ) :( Изменение цены/ Средняя цена). Эластичность предложения по иене — это степень реагирования объема (величины) предложения на изменение цены единицы товара или услуги. Коэффици​ент эластичности предложения по цене Es показывает, на сколько процентов изменится величина предложения товаров при изменении цены единицы товара на 1 %. Он рассчитывается как отношение процентного изменения величины предлагаемой продукции к процентному изменению в цене, т.е.

Es =%ΔQs/%ΔР.       
Формула (5.1) показывает, что методика расчета элас​тичности спроса по цене и эластичности предложения по цене одна и та же. Однако если реакция величины спроса на изменение цены практически не зависит от временного интервала, за который рассчитывается объем спроса (эта реакция определяется лишь скоростью оценки ситуации и принятия решения потребителем), то эластичность предло​жения по цене существенно зависит от фактора времени. Рыночный спрос и рыночное предложение взаимосвязаны. Хотя интересы продавцов и покупателей на рынке прямо противоположны, тем не менее устанавливается некая рав​новесная цена, удовлетворяющая обе стороны. 

Мгновенное равновесие имеет место тогда, когда при неизменяющемся предложении спрос в силу каких-то при​чин быстро возрастает. Равновесная цена при этом значи​тельно повышается.

Краткосрочное равновесие наступает тогда, когда предложение возрастает, но число производителей данного товара не увеличивается.

Полезность и потребление. Модель типичного поведения потребителя.
Для объяснения поведения потребителя используются экономические модели, которые, конечно, не могут-описать реальное поведение конкретных потребителей, но объясня​ют общие принципы потребительского поведения на рынке. Рациональным потре​бителем принято считать такого потребителя, для которо​го целью является потребление полезных свойств экономи​ческих благ, основными ограничениями при этом выступа​ют цены приобретаемых товаров и доход потребителя, а выбор потребителя заключается в стремлении к максими​зации полезности.

Полезность, являющаяся целью потребления, пред​ставляет собой свойство экономических благ удовлетво​рять потребности, приносить удовольствие, удовлетворе​ние от потребления. Максимизация полезности заключается в том, что потребитель с определенными ограничениями (доход, цены) выбирает такой набор благ и услуг, который одина​ково полно удовлетворяет имеющиеся потребности, т.е. не существует потребности, удовлетворенной больше или меньше, чем другие. Общая полезность экономического блага для потребителя представляет собой полезность всех составных частей блага, которое потребляется. Предельная полезность этого же блага представляет собой полезность каждой следую​щей единицы потребляемого блага.

В условиях рынка основными ограничителями потребительского выбора выступают цены товаров и доход потребителя. В связи с этим значение имеет уже не только сама по себе полезность товара, но и ее соотношение с ценой данного товара. Такое соотношение называют взвешенной предельной полезностью. Посмот​рим, как влияет взвешенная предельная полезность на условия максимизации полезности. Допустим, студент Ро​бинзонов имеет недельный доход 4,5 дол. и тратит его всего на два товара — бананы и шоколад: На основании этих данных можно сказать, что, не будь рынка, бананы бы потреблялись в первую очередь, по​скольку их предельная полезность выше. Однако рыноч​ные цены могут внести коррективы в потребление. Допус​тим, что бананы стоят 1 дол. (Pi), а шоколад—0,5 дол. (Pi). Тогда взвешенные предельные полезности будут вы​глядеть следующим образом: Взвешенная предельная полезность шоколада оказа​лась у первой единицы выше, чем у бананов. Поэтому первые пол доллара недельного дохода будут потрачены на шоколад, а следующий доллар — на бананы (условно считаем, что первая потребность более значимая). Дальней шее распределение дохода будет определяться согласно величине взвешенной полезности.
Полезность и спрос.Потребительское равновесие.

Доходы потребителя позволяют сделать потребности платежеспособными, превращая их в спрос. Между уровнем дохода и типом потребляемых благ существует связь: при низких уровнях дохода потребители расходуют его на пред​меты первой необходимости, а по мере увеличения дохода доля предметов первой необходимости сокращается, вместе с тем возрастает доля более дорогих товаров (расходы на образование, туризм, отдых и др.) и на предметы роскоши. Эта зависимость была обнаружена и сформулирована эконо​мистами еще в прошлом веке. Кроме того, по мере роста дохода сокращается доля низших товаров и возрастает доля нормальных товаров в потреблении. . Потребности неравнозначны, поэтому каждый по​требитель мысленно распределяет свои потребности по значимости. В первую очередь удовлетворяются более насущные потребности.: наивысшую важность мы признаем за теми потребностями, неудовлетворение которых ведет к смерти; второе по важности место мы отводим тем по​требностям, неудовлетворение которых очень вредно от​ражается на нашем здоровье, на нашей чести, нашем счастье; третье место занимают те потребности, неудов​летворение которых причиняет нам кратковременные страдания, огорчения или лишения; наконец самое пос​леднее место принадлежит тем потребностям, неудовле​творение которых сопровождается для нас лишь легкими неприятностями...Рис.

Такие колебания приводят его к состоянию равновесия, которое достигается только в точке А, находящейся на наиболее высокой для данного потребителя кривой безраз​личия. Конечно, любая точка выше Л оказалась бы более желательной, но уровень дохода делает ее невозможной. Равновесие потребителя наступает тогда, когда у него отсутствуют стимулы изменять потребительский набор благ. Это значит, что в данном состоянии достигается максимально возможный результат, т.е. максималь​ная полезность, наибольшее удовлетворение потребнос​тей. В точке равновесия наклон линии бюджетных возмож​ностей, определяемый соотношением цен товаров, совпадет с наклоном кривой безразличия, совпадающим с предель​ной нормой замещения.

Ординалистская теория потребления.

что полезность представляет собой оценочные суждения людей о способности экономического блага удов​летворять потребность. Однако потребитель использует не одно, а множество экономических благ для удовлетворения потребностей. Ординализм исходит из того, что потребителю не нужно оценивать полезность каждой отдельно взятой единицы блага в абсолютных числах. Более вероятно и вполне достаточно того, что потребители знают, какие наборы благ приносят большее и какие меньшее удовлетворение. Предпочитая большие полезности меньшим, потребители оценивают их не абсолютными, а порядковыми числами. С учетом взаимоза​меняемости и взаимодополняемости экономических благ обобщенная функция полезности у ординалистов выглядит так:

U = f(x, у, z, ...., п).

Понятие фирмы,ее черты и функции

Предприятие (фирма) — самостоятельная хозяйствен​ная единица, обладающая правом юридического лица, владеющая определенным набором производственных факторов для производства и реализации материальных благ и услуг. Основные функции предприятия сводятся к удовлетворению спроса потребителей в определенных видах продукции и услуг и максимизации прибыли. Пос​леднее в то же время является и целью хозяйственной деятельности предприятия. В рыночной экономике предприятие самостоятельно планирует основные направления и условия своей деятель​ности, распоряжается трудовыми, материальными и фи​нансовыми ресурсами. Оно само выбирает деловых парт​неров, вступает в договорные отношения с ними, само организует внешнеэкономическую деятельность. Органи​зационные формы управления также определяются самим предприятием. Наиболее типичными признаками предприятия, харак​теризующими его как первичное звено в производственной структуре народнохозяйственного комплекса, являются его экономическая обособленность и хозяйственная само Хозяйственная самостоятельность есть форма проявле​ния экономической обособленности предприятия стоятелыюсть. Хозяйственная самостоятельность есть форма проявле​ния экономической обособленности предприятия. По сфере деятельности выделяют промышленные, сельскохозяйственные, транс​портные, строительные и иные предприятия. Известны различные объединения предприятий: концерны, консорциумы, хол​динги, хозяйственные ассоциации, торговые дома и др. В зависимости от размеров предприятия делятся на крупные, средние и малые.
Факторы производства фирмы.Производственная функция и закон убывающего среднего продукта.

Для осуществления производственной деятельности фирме необходимы факторы производства, основными их которых являются труд, капитал, земля (природные ресур​сы). Производственные факторы —это реально вовлечен​ные в процесс производства ресурсы, т.е. производящие ресурсы. В последнее время к основным производственным факторам относят также и предпринимательскую деятельность. Если имеются в наличии все производственные факто​ры: то при прочих равных условиях объем произведенной продукции будет зависеть от количества вводимых факто​ров. Зависимость между объемом выпуска и количеством введенных факторов выражается производственной функ​цией: Q = f(X1,X2,...,Xn), где Q — количество произведен​ной продукции; X1, X2, ..., Хn — используемые факторы производства. Производственная функция показывает максимально возможный выпуск продукции, который может произвести фирма при каждом конкретном сочета​нии факторов производства. Средний продукт переменного фактора производства APl — это отношение совокупного продукта переменного фактора к использованному количеству этого фактора. Например, если изменяющимся фактором является труд, то формула среднего продукта будет иметь такой вид: АР = TP/L. По существу данная формула показывает произ​водительность труда.
Капитал фирмы.

Стадии и формы движения 

Все средства производства подразделяются на:1.Основные производственные фонды(ОПФ)2.Непроизводственные фонды.ОПФ:

1Здания2Сооружения3Передаточные устройства(связь,нефтепровод)4машины,оборудование5транспортные средства6вычислительные машины7инструменты8измерительные приборы9проив. и хозяйств. инвентарь10прочие основные фонды.ОПФ:активная часть-средства труда(машины

,оборудование),пасивная(здания сооружения).Оборотные средства включают в себя:1оборотные фонды2фонды обращенияК оборотным фондам относятся:производственные запасы,незаконченная продукция,расходы будущих периодов.К фондам обращения относятся: готовая продукция ,отгруженая продукция ,денежные средства.
Планирование ,хозяйственный и комерческий расчет
К осн. разделам плана относ.:1. план произв-ва и реализ . продукции ; 2. план технич развития и организ. пр-ва; 3. нормы и нормативы;4. капитальное строительство; 5. план по труду и зарплате; 6. себестоимость, прибыль и рентабильность; 7. материальн. Технич. Обеспечение пр-ва ; 8. фонды экономич. Стимулирования;9. финансовый план; 10 план соц. Развития трудового коллектива; 11 охрана природы и рацин. Исполь природн ресурсов.

 План произ-ва и реализации включ в себя след понятия: объемы пр-ва, номенклатура пр-ой продукции,

ассортимент ,кач-во, объемы и сроки поставок конкретн потребителям .

     Произ-ая прогр состоит из 3 разделов: 1 план пр-ва продукции в двойственном  выражении; 2 план пр-ва в натур выражении ; 3 план реализ пр-ции в натуральн и стоимостных еденицах
Издержки.Классификация издержек

Любое производство товаров или услуг немыслимо без затрат. Затраты на приобретение применяе​мых производственных факторов называются издержками производства. С точки зрения отдельного предпринимателя (фирмы) выделяют индивидуальные издержки производства,пред​ставляющие собой затраты конкретного хозяйствующего субъекта. Понесенные затраты на производство определен​ного объема какой-то продукции с точки зрения всей национальной экономики есть общественные издержки. Производственные издержки — это издерж​ки, непосредственно связанные с производством товаров или услуг. Издержки обращения — это издержки, связан​ные с реализацией произведенной продукции. Они подраз​деляются на дополнительные и чистые издержки обраще​ния. Первые включают в себя расходы на доведение про​изведенной продукции до непосредственного потребителя (хранение, расфасовка, упаковка, транспортировка про​дукции),увеличивающие конечную стоимость товара; вто​рые — расходы, связанные со сменой формы стоимости в процессе купли-продажи, превращением ее из товарной в денежную (оплата труда торговых работников, расходы на рекламу и т.п.), не образующие новой стоимости и вычи​таемые из стоимости товара. Затраты в денежной форме, кото​рые фирма осуществляет в пользу поставщиков трудовых услуг, топлива, сырья, вспомогательных материалов, транспортных и иных услуг, называются внешними или явными издержками Издержки на собственный и самостоятельно используемый ресурс есть неоплачиваемые, или внутрен​ние (неявные), издержки Безвозвратные издержки — это издержки, которые осу​ществляются фирмой один раз и не могут быть возвращены ни при каких обстоятельствах..

Издержки производства в краткосрочном периоде
Краткосрочным периодом называют такой временной отрезок, в течение которого фирма не в состоя​нии изменить свои производственные мощности. Постоянные издержки FC — это такие издержки, вели​чина которых не изменяется в зависимости от изменения объема производства Наличие таких издержек объясняется самим существованием некоторых производственных факто​ров, поэтому они имеют место даже тогда, когда фирма ничего не производит. Переменные издержки VC — это издержки, величина которых изменяется в зависимости от изменения объема производства. К ним относятся затраты на оплату труда, приобретение сырья, топлива, вспомогательных материалов, оплата транспортных услуг, соответствующие социальные отчисления и т.п Средние постоянные издержки AFC рассчитываются путем деления общих постоянных издержек на количество произведенной продукции, т.е. AFC = TFC/Q. Средние переменные издержки AVC рассчитываются путем деления суммарных переменных издержек на соответ​ствующее количество произведенной продукции, т.е. AVC =  TVC/Q. Средние общие издержки АТС рассчитываются по фор​муле АТС = TС/О.
